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Le 330 persone,
approssimativamente, che
collaborano quotidianamente
con Cimertex sono i veri
protagonisti del'immagine,
rispettata e consolidata, di cui
gode l'azienda.

E con la stessa determinazione
con la quale siamo entrati nel
competitivo mercato del
movimento terra piu di 58 anni
fa che oggi puntiamo su nuovi
mercati e affrontiamo nuove
attivita, agendo con dedizione
totale, rispetto per i nostri
partners e per 'ambiente,
garantendo la motivazione e la
sicurezza di coloro che
operano con Cimertex.

Anticipando le tendenze del
mercato, abbiamo adeguato
I'offerta alle necessita
specifiche di ogni nostro
cliente, unendo all’elevata
qualita al progresso
tecnologico dei prodotti, un
servizio postvendita
specializzato e altamente
preparato.

Se a tutto cio aggiungiamo
I'elevata qualita della
selezione dei marchi che
rappresentiamo, ci sentiamo in
grado di assicurare la crescita
che prevediamo per i prossimi
anni, continuando a
rispondere favorevolmente ai
nostri clienti e partners.

*Miguel Oliveira, CEO di Cimertex.
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FORMAZIONE
ACCOMPAGNAMENTO TECNICO

In qualita di specialista, appoggio costante e
Cimertex mette a disposizione permanente, prestato
dei clienti una vasta gamma di direttamente dai nostri servizi
servizi relativi alle o dalla nostra consolidata
apparecchiature e alla loro rete di concessionari e agenti
manutenzione, liberandoli cosi che operano localmente.
dalle preoccupazioni

riguardanti i macchinari.

Consiglio 0 accompagnamento
prevendita, vendita, noleggio,
adeguamento o produzione di
accessori, formazione di
operatori tecnici e, non da
ultimo, un servizio
postvendita: il cliente Cimertex
sa di poter contare su un
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1964

Fondazione di Cimertex.
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1999

Creazione del reparto noleggio.

2010

Distribuzione del marchio
di macchine telescopiche
Merlo.

1968

Distribuzione del marchio
di macchine per movimento
terra e industrie estrattive
Komatsu.
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2000

Distribuzione del marchio di
trattori Argo Tractors per
’Angola.
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2012

Distribuzione per I’Angola delle
macchine per compattamento,
pavimentazione e fresatura
Bomag.

1974

Inaugurazione di
Cimertex Madeira.

2004

Distribuzione del marchio
Casagrande di macchine
per fondazioni e geotecnia.

2013

Distribuzione del marchio
di macchine caricatori
industriali Fuchs.
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1988 1995 1999

Distribuzione del marchio di Inaugurazione di Distribuzione del marchio di
martelli idraulici Rammer. Cimertex Angola a Luanda. perforazione, scavo e opere
sotterranee Sandvik e Tamrock.

2005 2007 2010

Distribuzione del marchio Distribuzione del marchio di Fondazione della Succursale
di macchine forestali macchine per movimentazione di Capo Verde.
Komatsu Forest. di carico Hangcha.
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2016 2018 2018

Inaugurazione di Cimertex ltalia Inaugurazione di Cimertex Italia Distribuzione del marchio di
a Bologna. a Milano. macchine per frantumazione e
setacciatura Powerscreen.



GRUPPO
CIMERTEXIN
NUMERI

Partita con un capitale
sociale di 1.500 euro nel
1964, nei suoi 58 anni di
esistenza Cimertex si &
specializzata nell’attivita di
distribuzione di attrezzature
industriali sfruttando tutte le
opportunita che tale attivita
le ha messo a disposizione.

CAPITALI
PROPRI

MILIONI DI
EURO

| principali indicatori
mostrano la dimensione e
la solidita che I'azienda ha
acquisito nel corso degli anni.

*valori approssimativi relativi al 2021.
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g TOTALE p
A COLLABORATORI

ATTIVO NETTO
CONSOLIDATO

MILIONI DI
EURO

FATTURATO
CONSOLIDATO

AUTONOMIA
FINANZIARIA

MILIONI DI
EURO




Cimertex occupa oggi un
posto di partnership per
quanto riguarda lo sviluppo
delle comunita in cui opera.
Le sue dimensioni possono
essere calcolate in base al
numero di clienti e macchine
consegnate. Ma la sua attivita
non si limita alla vendita di
attrezzature. Sempre
collaborando con i propri
clienti, Cimertex mantiene un
rapporto convergente per
superare le difficolta: dalla
formazione, al noleggio

e alla manutenzione.

Questo prolungato rapporto
con i propri clienti e partners
le ha consentito di mantenere
la leadership nei mercati in
cui opera.

CLIENTI

*valori approssimati, accumulati.




ORDINI DI LAVORO
ESEGUITI

ORE DI { MACCHINE
FORMAZIONE CONSEGNATE

CONTRATTI DI CONTRATTI DI
NOLEGGIO SERVIZIO























































